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DEGYZJE ZAKUPOWE - GO KIERUJE
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Dzisiejszy marketing to gra o uwagA?, emocje i decyzje 4?? a te podejmowane sA
szybciej, niAY4 myA2lisz. To szkolenie pokaAYse Ci, jak wykorzystaA? wiedzA? z
psychologii i neuronauki, by lepiej rozumieA? zachowania klientA3w, projektowaA?
oferty, ktA3re konwertujA , i pisaA? komunikaty, ktA3re naprawdA? dziaA?ajA . JeA?li
sprzedajesz, tworzysz lub zarzA dzasz ofertA 4?? ta wiedza pozwoli Ci dziaA?aA? mA
drzej, szybciej i skuteczniej.

Termin: 24 kwietnia 2025 r., godz.: 14:00 - 16:00
Czego siA? dowiesz i nauczysz?

e Jak dziaA?a mA3zg klienta w chwili podejmowania decyzji zakupowej?
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o Czym rA3AYani siA? decyzja racjonalna od emocjonalnej w praktyce?

e Jakie mechanizmy mA3zgu przyspieszajA decyzjA? 4?2?kupujA?a?[] ?

e Jak bA?A2dy poznawcze wpA?ywajA na wybory konsumenckie?

e Jak dziaA?a efekt zakotwiczenia, potwierdzenia i paradoks wyboru?

» Co wyzwala impulsywne zakupy? Jak to wykorzystaA? w przekazie?

« Jak projektowaA? komunikaty, ktA3re trafiajA w emocje klienta?

e Jak dziaA?ajA FOMO, presja czasu i spoA?eczny dowA3d sA?usznoA2ci?

e Jak pokazaA? cenA?, by byA?a postrzegana jako korzystna?

e Jak uA?0AY4yA? ofertA?, by klient wybraA? to, czego chcesz?

« Co widzi klient najpierw? 4?7 Jak dziaA?a hierarchia komunikatA3w?

e Jak redukowaA? opA3r i obawy klientA3w w procesie zakupu?

e Jak wykorzystaA? microcopy, CTA i psychologiA? jA?zyka?

e Jak stworzyA? ofertA?, ktA3ra skraca drogA? od 42?myA?IA?4?[] do 4?2?kupujA?
a?[]?

Do kogo skierowane jest szkolenie?

e przedsiA?biorcA3w prowadzA cych jednoosobowA dziaA?alnoA?A? gospodarczA
« wA2aA2cicieli maA?ych i A2rednich firm,

e 0sA3b rozpoczynajA cych swojA przygodA? z biznesem i sprzedaAYA ,
e marketerAsw,

e specjalistA3w ds. promocji,

 0sA3b odpowiedzialnych za tworzenie ofert i komunikacjA? z klientem,
e menedAVierAsw,

o liderA3w zespoA?A3w,

o freelancerA3w,

o twA3rcA3w produktA3w cyfrowych,

 konsultantA3w,

e coachAsw,

e wszystkich 0sA3b zainteresowanych rozwijaniem swoich kompetencja.

Webinarium jest bezpA?atne a uczestnicy otrzymajA certyfikat udziaA?u w szkoleniu.
Zapisy na szkolenie odbywajA siA? poprzez platformA? szkoleniowA Polskiej Fundacji
PrzedsiA?biorczoA2ci.
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